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Methodik
Zur fundierten Beurteilung des Marktumfelds wurden
qualitative und quantitative Ansätze kombiniert. Eine
umfassende Sekundärrecherche identifizierte zentra-
le Branchentrends, ergänzt durch Interviews mit
Branchenvertretern und eine Onlinebefragung unter
Kunden. Die Analyse der Customer Journey lieferte
Einblicke in das Entscheidungsverhalten entlang der
Kontaktpunkte. Nutzwertanalysen und Fallstudien
unterstützten die Priorisierung von Massnahmen
und bildeten die Grundlage praxisnaher
Handlungsempfehlungen.

Ergebnisse
Die Analyse bestätigt die starke Positionierung der
Compark AG im Markt für automatisierte Parklösun-
gen und unterstreicht die technologische Leistungs-
fähigkeit sowie das breite Angebotsspektrum des
Unternehmens. Gleichzeitig weisen die Resultate auf
ungenutzte Potenziale hin, insbesondere im Hinblick
auf die gezielte Ansprache relevanter Entscheidungs-
träger im Bau- und Immobilienumfeld.

Die Untersuchung liefert zudem wertvolle Hinweise
auf regionale Chancen sowie strukturelle Entwicklun-
gen im Mobilitätsverhalten. Daraus lassen sich kon-
krete Ansatzpunkte für eine nachhaltige Weiterent-
wicklung in den Bereichen Markenpräsenz, Vertrieb,
Kundenbindung und strategische Partnerschaften
ableiten.
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Mehr Platz trotz Verdichtung:
Moderne Parklösungen für die
Schweiz

Der Wandel urbaner Mobilität stellt neue
Anforderungen an Parklösungen. Die Com-
park AG hat sich zum Ziel gesetzt, zentrale
Entscheider besser zu verstehen, um daraus
konkrete Empfehlungen für eine gezielte
Marktbearbeitung und die Erschliessung
bislang ungenutzter Marktpotenziale abzu-
leiten.

ComparkAG, Regensdorf ZH
Seit 1985 ist die Compark AG in der Schweiz als
General vertretung der WÖHR Autoparksysteme
GmbH tätig und zählt heute zu den führenden An-
bietern von innovativen Autoparksystemen. Das
Unternehmen vertreibt, montiert und wartet me-
chanische, halb- und vollautomatische Parklösun-
gen (z. B. Doppelparker, Combilift, Slimparker,
Parksafe, Flurparker, Bikesafe) zur effizienten Ver-
dichtung von Parkraum in urbanen Umgebungen.

Beeindruckend, wie in kurzer Zeit eine fundierte
Übersicht unseres doch recht intransparenten Mark-
tes entstand. Die Kategorisierung wichtiger
Ansprechpartner, Mobilitäts-Trends und konkrete
Handlungsempfehlungen bieten uns eine solide
Grundlage. Die Studierenden nutzten die knappe Zeit
effizient und lieferten eine aussagekräftige Projektar-
beit. Ziel und Erwartungen wurden erfüllt, teils über-
troffen: eine echte Win-Win-Situation.

Die fundierte Markt- und Kundenanalyse, die syste-
matisch hergeleiteten Handlungsfelder sowie die
klug priorisierten Massnahmen und der praxisnahe
Fokus machen das Projekt für den Auftraggeber be-
sonders wertvoll. Das Ergebnis: eine Projektarbeit mit
Substanz – und echtem Mehrwert für die nächsten
strategischen Schritte.
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